DAGENS INDUSTRI - MANDAG 5 MAJ 2008

Varje dag om sma

och medelstora

Redaktdr: Andreas Nilses, andreas. nilses@di.se. tel 08-573 65194

foretag

M Vad vill du lasa om pa Naringsliv?
Tipsa oss naringsliv@di.se
Redaktdr Andreas Nilses

andreas.nilses@di.se, 08-573 65194

e

nya och battre offerter.

For fyra ar sedan tog Ove Henriksson i Gavle
steget dver till Estland for att hitta under-
leverantarer till sitt bolag Prefabteknik.
Priserna var oemotstandliga.

Sedan skérpte sig hans gamla leveran-
torer och vann tillbaka tillverkningen.

Men Ove Henriksson tar fortfarande
offerter fran Baltikum fér att pressa priser-

nai Sverige.

Prefabtekniks viktigaste pro-
dukter &ar rorsatser for till
exempel badrum. Idén &r att
en byggare ska kopa fardiga
rorpaket i stillet for att hant-
verkare gor helajobbet ute pa
bygget.
©  Detmestaav Prefabtekniks
U tillverkning  sker  hos
underleverantérer. Det &r
dels platbearbetning i moder-
na maskiner, dels montering,
som r ett enklare arbete.
Ove Henriksson, vd och

deldgare, tog steget GOver
Ostersjon for att forscka
sinka kostnaderna. Det som
ocksd inverkade var att
underleverantdrerna i Sveri-
ge inte ville ta monteringen,
de ville bara kora de avance-
rade platarbetena.

Kalkyl visade vigen

Nér Prefabteknik forberedde
steget till Baltikum 2004 ha-
de Almi Féretagspartmer bor-
jat utveckla en flyttkalkyl.

g

W Féretagare berdttarom
viktiga beslut. Tidigare *
avsnitti serien har varit infér-
da22/40ch25/4.
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GODA KONTAKTER. Ove Henriksson pa Prefabteknik vande sig till estniska foretag for att pressa inképspriserna. Det ledde till att hans svenska leverantérer kom med

Prefabteknik blev testforetag.

Meningen med kalkylen &r
att hjdlpa foretag att gora
allaviktiga jamforelser innan
de beslutar att flytta tillverk-
ning till ldgkostmadslénder.
Hittills har de flesta angrat
sig och stannati Sverige, men
Ove Henriksson fann att for-
delarna var storre @n nack-
delarna.

”Vi fick en chock. De hade
en fantastisk maskinpark, en
del bttre dni Sverige”, berat-
tar han.

?Och prisbilden var 30-40
procent ldgre @n i Sverige. Vi
tittade pa kvaliteten. Vi tog
provorder och fann att det var
tillrickligt intressant.”

Pressade priset
Tillverkningen kom i géng
2005. Aven andra fGretag
flyttade ut, siger Ove Hen-
riksson.

Sedan drojde det inte
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Estland tur och retur

9Ove Henriksson flyttade ink6pen ~ da vaknade svenskarna

linge forrédn de utkonkurre-
rade svenska leverantérerna
borjade horaavsig. De erbjod
sig dven att ta monteringen
och limnade nya offerter.

“Priserna pd komponen-
terna, monterade och klara,
var samma som Vi forut fatt
padelosaplatdelarna”, sager
Ove Henriksson.

"Det blev fart i svensk
verkstadsindustri.”

Leverantdrer ldrde ldxan
Fragan &r: Varifran kom den-
na kostmadssinkning pé
30-40 procent?

Ove Henriksson tror att
underleverantérerna  lirde
sig att anlita Samhall och
andra, som ger arbete it per-
soner som av nigon anled-
ning inte klarar att jobba p&
vanliga villkor i en verkstad.
Kommunerna deltar ocksi.

Tre andra omsténdigheter
bidrog.

>
Prefahteknik
m Agare: Investa Foretags-
kapital, 40 procent, Ove Hen-
riksson, 30 procent, Partab
iKalix, 30 procent.
M Omséttning: 55 Mkr (2007).
M Resultat fore skatt: 1,5 Mkr.
Enbrandilagret kostade
IMkr. -
M Antal anstélida: 30.
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Samhall raddar

svensk produktion

M Sambhalls forsaljningsdirek-
t6r Christina Skogster
Stange bekréftaratt bolaget
har hjalpt verkstadsforetag att
tatillbaka uppdrag som har
gétttill lagkostnadslander.

Féretagentjanar paatt slip-
padrivaenkel monteringi
egenregiochattinte behdva
lagga enkla jobb pa personal
med specialkompetens och
hogrelGner.

"De typer av jobb somvi har
ar inte jobb som vi svenskar
har lust att halla p& med"”, s&-
ger Christina Skogster Stange.
Samihalls pris brukar bli lite
hégre an priset i lagkostnads-
lander, men det tar foretagen
tillbaka pa battre kvalitet och
enklare forbindelser, séger
hon.

Samhall far inte konkurrera
med priset.

> Den forsta ar att foretag
i Estland tidigare hade linga
prisavtal pa plit med ryska
foretag. Lange kunde deund-
vika prish6jningarna, men
nu tvingas de betala varlds-
marknadspriser.
» Den andra ar att foretag
i Baltikum fortfarande har
problem med kvaliteten.
”Kénslan for kvalitet finns
inte hos gemene man, som
i Sverige”, siger Ove Hen-
riksson.
» Den tredje dr att byggbran-
schen lkrdver allt snabbare
leveranser. Transporterna
frén Baltikum tar for ldng tid.
“Men dér pagdr forbatt-
ringar”, sager Ove Henriks-
son som en paminnelse till
sina svenska leverantorer.
”Vihar kvar vira kontakter
i Estland och Litauen.”
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